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Einsatzbereiche im Vertrieb und Marketing
Marketing Manager Storck Brands

Bendicks (Mayfair) Ltd, Winchester, UK

· Führungsverantwortung 
(zwei Junior-Produktmanager und ein Trade-Marketing-Manager)
· Klassisches FMCG-Marketing mit voller Budgetverantwortung
· Vorbereitung und Durchführung der sehr erfolgreichen Einführung von Riesen-Chocolate-Chew im Herbst 1996 mit über 90% Produktverfügbarkeit zum Start der £5 Millionen TV-Werbung (lt. Nielsen) 

· Konzeption und Betreuung eines einjährigen regionalen Testmarktes in der Border-Region 

· Konzeption und Koordination eines rollenden Besprechungsraumes zur Durchführung der Key-Account Gespräche

· Erstellung und Individualisierung der Key-Account Gesprächsunterlagen sowie eines Produktvideos, Schulungen der Außendienstmannschaft
· Absatzmengenplanung 

· Einführung von Werther’s Original in Irland

· Neuproduktentwicklung und Konsumentenakzeptanztests
· Fortbildungen
· Verhandlungsführung

· Worst-Case-Management
· Medienkompetenz
· Mitglied der Marketing Society, London
· Sonderprojekte

· Beratendes Mitglied im Software-Entwicklungsprojekt „Callcenter Inbound“

· Kernteammitglied im Software-Entwicklungsprojekt „Absatzprognose“
Product Manager Storck Brands

Bendicks (Mayfair) Ltd, Winchester, UK

· Vorbereitung der Einführung von Werther’s Original in Großbritannien

· Verantwortlich für das „Bendicks Easter Egg“ Saisongeschäft

· Designüberarbeitung und –neuentwicklung, Verpackungsformen und –größen 


